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OPIS KOLEGIJA

1.1. Ciljevi kolegija

Cilj kolegija je pruziti studentima osnovna znanja o pravnim aspektima medunarodne
trgovine.

Takoder, cilj kolegija je omoguciti studentima uvid u pravne instrumente namijenjene
primjeni na ugovorne odnose sudionika na medunarodnom trzistu. Kroz ovaj predmet,
studenti ¢e razumjeti klju¢ne medunarodne konvencije, sporazume, pravni okvir i institucije
koje reguliraju medunarodnu trgovinu. Po zavrSetku, studenti ¢e biti osposobljeni za analizu
pravnih pitanja u medunarodnoj trgovini i razumjeti kako pravni okvir utjece na poslovne
aktivnosti na globalnoj razini.

1.2. Uvjeti za upis kolegija

Nema uvjeta za upis.

1.3. Ocekivani ishodi ucenja za kolegij

Nakon uspjesno zavrSenog kolegija studenti ¢e moci:

1. Analizirati klju¢ne medunarodne sporazume koji reguliraju medunarodnu trgovinu,
koriste¢i kriticko razmisljanje i primjenu relevantnih pravnih nacela.

2. Evaluirati pravne okvire i institucionalne mehanizme koji reguliraju medunarodnu
trgovinu, identificiraju¢i njihove prednosti, nedostatke i utjecaj na globalne poslovne
aktivnosti.

3. Primijeniti pravne principe na konkretnim situacijama u medunarodnoj trgovini

4. Kreirati argumentirane analize i prijedloge za rjeSavanje pravnih pitanja u medunarodnoj
trgovini, uzimajuci u obzir razli¢ite poslovne interese, perspektive i regulativne okvire.
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5. Predloziti strategije za uskladivanje poslovnih aktivnosti s pravnim zahtjevima
medunarodne trgovine, s naglaskom na eti¢nost, odrzivost i odgovorno poslovanje.

1.4.Sadrzaj kolegija

1. Uvod u pravo medunarodne trgovine.

2. Izvori trgovackog prava.

3. Medunarodni trgovacki ugovori.

4. Pravne tehnike.

5. Rjesavanje sporova.

6. Ispunjenje ugovora.

7. Osiguranje posebnih rizika medunarodne trgovine.
8. Posebni medunarodni trgovacki ugovori.

9. Pojam drustva. Tipovi drustava. Trgovacka drustva.
10.Imovinski odnosi u trgovackom drustvu.

11. Poduzece

12. Upravljanje drustvima kapitala.

13. Sklapanje i ispunjenje ugovora.

14.Vrijednosni papiri.

15. Trgovacka arbitraza.
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1.6. Obveze studenata

Pohadanje nastave, izrada zadace i1 polaganje kolokvija. Student ostvaruje pravo izlaska na
usmeni zavrsni ili cjeloviti (pismeni 1 usmeni) ispit ako ispunjava uvjet dolaznosti na
nastavu od najmanje 70% odrzanih nastavnih sati.

1.7. Pracenje rada studenata (dodati X uz odgovarajuci oblik pracenja)

Pohadanje X | Aktivnost u nastavi | X Semmarsk X E'ksperlmental i
nastave irad ni rad
Pismeni ispit X | Usmeni ispit X | Esej - Istrazivanje -
. Kontinuirana o
Projekt - . . X | Referat - Prakti¢ni rad -
provjera znanja
Portfolio -

1.8. Ocjenjivanje i vrednovanje rada studenata tijekom nastave i na zavrsnom ispitu

Elementi pracenja i vrednovanja | Opterecenje u ECTS Udio (%) u konacnoj ocje
Pohadanje nastave 1,5 0%

Seminarski rad 1,5 0%

Kolokvij 1 1 50 %

Kolokvij 2 1 50 %

Cjeloviti ispit (pisani 1 usmeni)* | 2 100 %

Nazoc¢nost na nastavi (predavanja i seminari) za redovne studente je min. 70%. Pohadanje
nastave nema udjela u oblikovanju konac¢ne ocjene, ali student mora ostvariti navedenu
minimalnu dolaznost. Tijekom semestra studenti su obvezni aktivno sudjelovati na
seminarima tako Sto ¢e izradivati i prezentirati seminarske radove i zadatke prema uputama
te ih predati u sustav za e-uCenje Merlin.

Tijekom semestra provest ¢e se dva kolokvija u obliku pismene provjere.

Svaki kolokvij ima 50% udio u konacnoj ocjeni Za prolaz na kolokviju potrebno je
ostvariti minimalno 50% ukupnog broja bodova. Raspodjela broja bodova 1 dodjela ocjena
na pisanim provjerama znanja vrsi se sukladno Pravilniku o ocjenjivanu. Studenti koji ne
poloze 1. kolokvij ne mogu pristupiti 2. kolokviju i duzni su iza¢i na zavrs$ni ispit. Student
ima moguénost odgovarati usmeno za vecu ocjenu nakon svakog kolokvija i ispita.

Ukoliko je student tijekom semestra polozio oba kolokvija te izvr$io sve obveze (pohadanje
nastave, izrada i prezentacija seminarskog rada) stekao je uvjet za upis ocjene. Ukoliko
student nije polozio kolokvije tijekom semestra pristupa zavrSnom ispitu (pismeni i usmeni
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dio) nakon zavr§enog semestra (u propisanim ispitnim rokovima), ako je izvrsio prethodne

obveze.

Primjer izracuna konacne ocjene:

Student je iz prvog kolokvija dobio ocjenu dobar (3) te iz drugog kolokvija ocjenu vrlo
dobar (4). Konacna ocjena iznosi: 3 x0,5+4x0,5=1,5+2=35.

Raspodjela bodova i oblikovanje ocjene na kolokvijima i cjelovitom ispitu vrsi se na
sljede¢i nacin (prilagodena raspodjela sukladno Pravilniku o ocjenjivanju, ¢l. 6. st. 6.):

. 85-100% bodova — ocjena 5 (izvrstan)

75-84,9% bodova — ocjena 4 (vrlo dobar)
65-74,9% bodova — ocjena 3 (dobar)
50-64,9% bodova — ocjena 2 (dovoljan).

1.9. Obvezna literatura i broj primjeraka u odnosu na broj studenata koji trenutacno
pohadaju nastavu na kolegiju

Naslov

Broj
primjeraka

Broj studenata

1. Gongeta, S.: U¢inci europske
Uredbe o geografskom blokiranju
na prekograni¢nu e-trgovinu //
Zbornik radova Pravnog fakulteta u
Tuzli, 1 (2019), 1; 183-197

2. Gongeta, S.: Europski
zakonodavni okvir medubankovnih
naknada za platne transakcije
putem kartica // Conference
Proceedings of the 4-th
International Scientific Conference
Ohrid School of Law - Reforms in
the Law: Step Forward to Rule of
Law (7) / Ristov, Angel (ur.).
Skopje: Institute for Legal —
Economic Research and Education
Iuridica Prima, 2018. str. 59-71

3. Gongeta, S.: Impact of economic
crisis on business regulation
reforms // International Economics
and International Business ;
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Conference Proceedings of the 9th
ENTRE | 5th AIB-CEE Conference
/ Wach, K. ; Maciejewski, M. (ur.).
Krakow: Cracow University of
Economics, Centre for Strategic
and International Entrepreneurship,
2018. str. 167-176

1.10. Dopunska literatura

1. Slakoper, Z.: Nacelo savjesnosti i poStenja u trgovackim ugovorima s medunarodnim
obiljezjem, Zbornik Pravnog fakulteta u Rijeci, vol. 4., br. 1., 2003, str. 511. — 549.

2. Gongeta, S.: Regulatory framework as the primary reason for (no)internationalization of
SMEs // International Entrepreneurship | Przedsigbior:czo$s¢ Miedzynarodowa, 2 (2016), 2;
247-257

3. Duki¢ Mijatovi¢, M; Gongeta, S.: Bankarske garancije u svjetlu pravila Medunarodne
trgovaCke komore: Uniform rules for demand guarantees // [X. majsko savetovanje
"Usluzno pravo" / Mi¢ovié, Miodrag (ur.), Kragujevac, Srbija: Kvark, Kraljevo, 2013. str.
253-267

1.11. Nacini pracenja kvalitete koji osiguravaju stjecanje izlaznih znanja, vjestina
i kompetencija

Izvedba predmeta se prati putem anonimne studentske ankete (vrednovanje kvalitete
odrzane nastave).

Pracenje analize prolaznosti po ispitnim rokovima.

Mentorski rad sa studentima.
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